	I.- DATOS INFORMATIVOS

	1.-  NOMBRE DE LA FACULTAD: JURISPRUDENCIA
2.-  NOMBRE DE LA CARRERA: DERECHO
3.-  NOMBRE DE LA ASIGNATURA: DERECHO MERCANTIL
4.-  SEMESTRE: TERCERO

5.-  CLAVE DE ASIGNATURA:

6.-  NÚMERO DE CRÉDITOS:  6  NÚMERO DE HORAS SEMANALES: 5
7.-  NÚMERO DE HORAS INVESTIGACIÓN: 5 SEMANALES
8.-  CARÁCTER DE  ASIGNATURA: OBLIGATORIA


9.-  REQUISITO PARA CURSAR ASIGNATURA: NINGUNO


UNIVERSIDAD REGIONAL AUTÓNOMA DE LOS ANDES

“UNIANDES”

DIRECCION GENERAL  DE PREGRADO

PROGRAMA DE ASIGNATURAS POR COMPETENCIAS

	II.- INTRODUCCIÓN

	El conocimiento de las normas relativas al comercio, es importante dentro de la carrera de derecho, cada Estado busca normar la actividad del comerciante, establecer los requisitos del ámbito de desarrollo, y el Derecho Mercantil busca instituir los diferentes mecanismos de estudio de su aplicación legal en la vida práctica en las transacciones mercantiles, sean éstas realizadas por comerciantes cuanto por no comerciantes.


	III A.- OBJETIVO GENERAL DE LA ASIGNATURA.

	Proporcionar al alumno de forma contextual el conocimiento de las relaciones jurídicas implicadas con los actos de comercio en la legislación ecuatoriana, y elaborar instrumentos contractuales de manera adecuada.


	III B.- COMPETENCIAS DE LA ASIGNATURA

	Dominar los conocimientos de la normativa jurídica relacionada con los actos de comercio reconocidos en la Legislación Ecuatoriana, entendiendo de forma comprensiva su aplicación práctica en el contexto del Derecho Mercantil, a través de la elaboración de instrumentos contractuales adecuadamente.


	III C.- EVIDENCIAS DEL DESEMPEÑO

	Elaborar un documento crítico sobre los instrumentos contractuales relacionados con el Derecho Mercantil, su aplicación en la vida práctica y establecer modelos de cada acto de comercio de forma correcta.


	IV.- ARTICULACIONES DIDACTICAS

	ARTICULACION 1: NOCIONES GENERALES DEL DERECHO MERCANTIL
ARTICULACION 2:  LA MATERIA COMERCIAL
ARTICULACION 3: OBLIGACINES CIVILES Y MERCANTILES
ARTICULACION 4: LA COMPRA VENTA MERCANTIL


IV A.-  DESARROLLO DE LA ARTICULACION 1

	Tema de la Articulación 1: NOCIONES GENERALES DEL DERECHO  

                                              MERCANTIL
Competencia: CONOCER LAS BASES SOBRE LAS CUÁLES SE ENCUENTRA INSTITUIDO EL ESTUDIO DEL DERECHO MERCANTIL EN LA LEGISLACIÓN ECUATORIANA.
Numero de Horas: 25

	Desarrollo de las subarticulaciones:

1.1.-
Acepción y etimología de la palabra Comercio



1.2.-
Definición del Derecho Mercantil



1.3.-
Doctrinas sobre el concepto de Derecho Mercantil




1.3.1.-
 Como derecho de los comerciantes




1.3.2.-
 Como derecho de los Actos de Comercio

1.3.3.-
Como combinación de los comerciantes y los actos de comercio

1.3.4.-
Como un derecho de la Empresa

1.3.5.-
Como derecho de los Negocios

1.3.6.-
Como un derecho de la circulación de la riqueza



1.4.-
Diferencias entre el Derecho Civil y el Derecho Mercantil 



1.5.-
Breve historia del Derecho Mercantil


1.4.1.-
Edad Antigua




1.4.2.-
Edad Media

1.4.3.-
Edad Moderna



1.6.-
El Derecho Mercantil en el Ecuador 



1.7.-
El Derecho Internacional del Comercio




1.7.1.-
La Capacidad




1.7.2.-
La Cualidad




1.7.3.-
La Inscripción

1.7.4.-
Conceptos básicos del Derecho Mercantil Internacional Andino



1.8.-
Las Fuentes del Derecho Mercantil




1.8.1.-
Fuentes Formales




1.8.2.-
Fuentes No Formales 


IV B.-  DESARROLLO DE LA ARTICULACION 2

	Tema de la Articulación 2: LA MATERIA COMERCIAL
Competencia: DIFERENCIAR LOS ACTOS DE COMERCIO DE CONFORMIDAD CON LA LEGISLACIÓN ECUATORIANA EN RELACIÓN A LA ACTIVIDAD COMERCIAL MINORISTA Y MAYORISTA.
Numero de Horas: 25

	Desarrollo de las subarticulaciones

2.1.-
Los Actos de Comercio




2.1.1.-
Dificultad de definir el Acto de Comercio




2.1.2.-
Clasificación del Acto de Comercio



2.2.-
El Comerciante




2.2.1.-
Concepto de Comerciante




2.2.2.-
El menor Comerciante




2.2.3.-
La Mujer Casada




2.2.4.-
Establecimientos comerciales de cónyuges




2.2.5.-
La persona jurídica



2.3.-
Obligaciones Administrativas de los comerciantes




2.3.1.-
Publicidad Mercantil




2.3.2.-
El Registro Mercantil en el Ecuador

2.3.3.-
La Matrícula de Comercio


2.3.3.1.-
Trámite de Inscripción


2.3.3.2.-
Quienes deben Inscribirse


2.3.3.3.-
Finalidad de la Matrícula de Comercio


2.3.3.4.-
Documentos sujetos a inscripción

2.3.4.-
La Contabilidad


2.3.4.1.-
Quienes están obligados a llevar contabilidad


2.3.4.2.-
Libros y documentos contables


2.3.4.3.-
Efectos probatorios de los libros contables

2.4.-
Bolsas y Agentes de Comercio

2.4.1.-
Bolsa de Comercio

2.4.2.-
Corredores

                                    2.4.3.-
Martilladores


IV C.-  DESARROLLO DE LA ARTICULACION 3

	Tema de la Articulación 3: OBLIGACIONES CIVILES Y MERCANTILES
Competencia: ESTABLECER LOS ELEMENTOS ESENCIALES DE LOS ACTOS Y CONTRATOS MERCANTILES, Y EFECTOS JURÍDICOS POR SU OMISIÓN.
Numero de Horas: 25

	Desarrollo de las subarticulaciones:

3.1.-
Las Obligaciones Civiles




3.1.1.-
Elementos de las obligaciones




3.1.2.-
Fuentes de las obligaciones Civiles




3.1.3.-
Clases de obligaciones



3.2.-
Los Contratos y  Obligaciones Mercantiles




3.2.1.-
El Contrato




3.2.2.-
Las Fuentes




3.2.3.-
El Plazo




3.2.4.-
Mancomunidad y Solidaridad




3.2.5.-
Obligaciones entre ausentes




3.2.6.-
Consensualismo y Formalismo




3.2.7.-
La Lesión Enorme




3.2.8.-
El Pacto Comisorio




3.2.9.-
Contrato de Adhesión



3.3.-
La Fianza Mercantil



3.4.-
La Prenda Mercantil




3.4.1.-
Prenda Comercial Ordinaria




3.4.2.-
Prenda Especial de Comercio

3.4.3.- Prenda Agrícola e Industrial



3.5.-
La Prescripción en materia Mercantil


IV D.-  DESARROLLO DE LA ARTICULACION 4

	Tema de la Articulación 4: LA COMPRAVENTA MERCANTIL
Competencia: IDENTIFICAR LAS CLÁUSULAS ESENCIALES DE UN CONTRATO COMERCIAL, SUS CARACTERÍSTICAS Y SU APLICACIÓN A TRAVÉS DE LA ELABORACIÓN DE CONTRATOS COMERCIALES RELACIONADOS COMPRAVENTA. 
Numero de Horas: 25

	Desarrollo de las subarticulaciones:

4.1.-
Noción y Clase de Contrato



4.2.-
La Cosa Materia del Contrato



4.3.-
El Precio




4.3.1.-
Requisitos del Precio




4.3.2.-
Precio fijado y ofrecido por un tercero



4.4.-
Las Partes




4.4.1.-
El Vendedor: Obligaciones y Derechos




4.4.2.-
El Comprador: Obligaciones y Derechos



4.5.-
Condiciones Resolutorias



4.6.-
Vicios aparentes y ocultos



4.7.-
Arrendamiento Mercantil



4.8.-
Venta con Reserva de Dominio




4.8.1.-
Capacidad de los Contratantes




4.8.2.-
Solemnidades




4.8.3.-
El Precio




4.8.4.-
El Riesgo de la Cosa




4.8.5.-
Derechos y Obligaciones del vendedor




4.8.6.-
Derechos y Obligaciones del comprador



4.9.-
Efectos del Incumplimiento del Contrato



4.10.-
La Permuta


	IV E.- METODOLOGÍA DEL TRABAJO

	Investigación: La investigación será empleada en los trabajos extractase que se pedirá al estudiante sobre temas de actualidad o sobre temas que se verán en clase. El propósito de estos trabajos es que el estudiante aprenda hacer investigación en medios electrónicos, libros y revistas sobre temas de la asignatura..Los reportes deberán contener imprescindiblemente una conclusión personal acerca de la investigación. El maestro debe enfatizar en los reportes escritos.

 Exposición oral: El alumno debe ser capaz de desenvolverse oralmente al exponer un tema o al establecer una discusión sobre una temática en particular del curso. El maestro debe involucrar a los estudiantes en la exposición oral ya sea de una noticia reciente o de un tema particular y que el alumno haya tenido tiempo para investigarlo

Practicas de laboratorio: De requerir la asignatura, los maestros llevaran a la practica los conocimientos teóricos vistos en clase, pues es el mejor método de enseñanza – aprendizaje, por eso es importante que el estudiante desarrolle habilidades que le permitan resolver problemas reales.

Exámenes de conocimiento: El maestro deberá tomar los exámenes aquí.

Visitas a empresas: La programación para visitas se las debe realizar con 72 horas de anticipación y previo el cumplimiento de las disposiciones de la Universidad.


	V.- EVALUACIÓN

	Criterio de acreditación: Dominio de los temas estudiados e investigados.

Criterio de evaluación: El alumno tendrá una evaluación permanente sobre el desarrollo de cada articulación, y al final de la misma, sobre diez puntos realizará una evaluación final o a su vez se calificará el proyecto integrador desarrollado por los estudiantes.


	VI.- BIBLIOGRAFIA

	CEVALLOS Víctor “Manual de Derecho Mercantil”
MACIAS HURTADO Miguel “Iniciación al estudio del Derecho Mercantil
MUÑOZ  Luís “ Derecho Mercantil”

VITERI Cléber “Curso de Derecho Mercantil.
CÓDIGO DE COMERCIO ECUATORIANO


